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一、公司简介



华润金融成立于2009年, 立足集团多元化的产业基础, 业务覆盖银行、信托、基金等领域，致力于为客户提
供全面的金融解决方案，让资产更智慧，让财富更具价值，为百姓的幸福生活贡献财智力量。

华润

金融

旗下拥有: 华润银行、华润信托、华润资产、华润资本

地产基金、华润保险经纪(顾问)、华润租赁

战略持有: 国信证券、鹏华基金
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华润保险顾问

 1986年成立于香港，负责集团内外部客户的风险管理

和保险安排。

 拥有境内外风险管理专业团队。

 与国内外保险商、再保险商建立长期信任的合作关系。

 提供风险转嫁和增信，为客户提供全方位金融解决方案。
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二、寿险介绍



您在哪个人生阶段?

 是否家庭的经济支柱？

 需要赡养父母，抚育子女，照顾配偶？

 一旦发生意外或短暂丧失工作能力，医疗及日常生活支出能依靠谁？

 是否有房贷、车贷？

 是否准备一点钱留给心爱的人？还是把日后的经济负担留给他们？

 是否都为自己日后的退休生活或子女出国的教育费规划好？
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为什么购买寿险?
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 寿险的意义: 将可预测的个人风险转移给保险公司(例如 : 不幸遇上严重伤残或

重大疾病时, 需要庞大的医疗支出 ; 或身故时家庭失去经济支柱等)，其家人将

可按照投保人已规划好的财务安排, 解决经济压力。

 购买寿险的目的 : 保护自己的财产, 预测及规避风险, 对自己及心爱的人展示

负责任的表现。



家庭理财金字塔

投资增值层

风险转移层

基础层

外汇、

期货

股票、基金、债券

房地产

商业保险

日常生活

银行储蓄

40%

15%

30%

15%社会保险
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国内寿险市场讯息

• 第六到十

位

• 第四及五

位

• 第二及三

位

• 第一位

2,532亿 2,160亿

2,034亿1,450亿
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香港寿险市场讯息

• 第九至十

四位

• 第一至八

位

• 第三及四

位

• 第一及二

位

3,225万 2,496万

769万2,580万



香港 VS 内地
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对比项目 对比性质 内地 香港

保险费 相同寿险产品及保额 费率较高
费率较低，缴费相同的情况
下，香港保单保额大约是国内
保单保额的1.5倍

保障范围 相同医疗产品
对于事故发生地点有地区限
制

国内外所发生之事故均受保障，
没有地区限制

保单货币 所有产品 只有人民币 港币、美元及人民币

重大疾病 相同产品 50至80种 80至100种

重疾赔付 认可医疗机构 只接受内地医院
接受香港本地医院及中国内地
1000多家三甲医院

保险单监管机构 单位 国内的保监处 香港的保监处

理赔监管机构 单位 暂时没有 香港保险索偿投诉局



内地访客保单节节攀升
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（香港保业监理署资料，单位：亿港元）

44
63

99

149

244

139

2010 2011 2012 2013 2014 2015

新产生保费

內地訪客

年份
内地访客
(亿港元)

香港
(亿港元)

所占百分
比

保单保
费统计

2010 44 588 7.5%

2011 63 703 9%

2012 99 776 12.8%

2013 149 932 16.1%

2014 244 1136 21.4%

2015 139 685 20.2%

香港保险业监理处数据显示，2015年上半年，香港地区保险业向内地访客所发出的保单中，新保单的

保费为139亿港元，占2015年香港个人业务的总新保单保费(685亿港元)的20.2%，为第二高。
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最新寿险市场讯息
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三、如何购买



内地人士到香港投保，合法合规吗?

 根据香港法例第41章保险公司条例，任何在香港获授权之保险公司，在香港推介人寿保险均属合法，不论

销售对象是香港本地人士，外国人士或中国内地人士。”（摘自保险业监理处复函档桉号INS/ADM/7/1)

 香港保险签署地在香港为合法保单，签署地在香港境外为非法保单。中国大陆人士来港投保，需要提交合

法来港证件，进行登记，复印存档，专人验证，以确保投保地点在香港本地。

 保险索偿投诉局（投诉局）宣布自2013年5月1日起，将处理索偿投诉的服务范围扩大至非香港居民。

合规购买寿险

仅供华润内部使用



合规购买渠道

保险公司 保险公司代理人 华润保险顾问
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服务对比

对比项目 华润保险顾问 普通保险代理人

服务立场 客户 保险公司

合作公司 市场上所有保险公司 单一保险公司

产品 多元化产品 单一产品

保单管理 专业团队管理，并不受个人因素影响

代理人管理，客户要面对代理人离

职、退休而将保单转至其他人接管，

或导致保单成为孤儿单

服务目的 为集团员工及家属拓展福利 希望得到更高收入



合作的保险公司
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来港面签流程

5. 投保后, 客户可透过电邮或电话查询保单情况。

4. 保险公司将对投保文件进行审核。

3. 陪同客户前往保险公司进行认证。

2. 核对客户提供的证明文件。

1. 核对客户购买的产品。



来港签单需要准备的文件
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 入境证明

护照或港澳通行证, 附有香港入境管制口岸盖章的客户旅游签证

 中国公民身份证及户口本正本

 永久住址 (如与住址不同)证明正本

银行户口月结单、银行信用卡月结单；或水费、电费月结单；或政府公函

 银联账户/香港账户

 过往体检报告（若有）

 过往投保记录（若有）



联络我们

Wechat ID: CRIC-CS01

Wechat ID: CRIC-CS02

cheungwaichong@crc.com.hk

ericlu@crc.com.hk

00852 - 6227 7969 / 0086 – 139 1147 3854

00852 - 6227 8389 / 0086 – 139 1147 3834
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